
平成14年
㈱プロ・スパー創業。
産直施設での鮮魚販売に注力（現在：幸田憩の農園など3店舗）

平成18年

「美味しいのにあまり流通していない未利用魚・低利用魚」に注目し
メヒカリなど「希少(オタカラ)魚」を冷凍食品に加工し全国に広めた

約2000店舗の外食店と取引し深海魚ブームの火付け役となった

SDGs活動・6次産業化活動のど真ん中を走り始める

平成20年

提携取引漁港 全国300漁港以上…「日本一の産直水産会社」になり
全国の漁師と共に共存共栄のビジネスモデルを確立
｢ガイアの夜明け｣などメディアが注目。

地域資源の活用・街おこし活動を全国で手掛け始める

平成23年

地域資源を活用した新ビジネス創出実績が認められ、
内閣府六次産業化ワーキンググループ メンバー選任
「食の6次産業化プロデューサー」レベル認定委員選任（～現在）

行政職的肩書が増えるとともに…地域活性化支援活動が増える

平成25年 水産庁フィッシュワンGP、ご当地魚グルメコンテスト 審査委員

令和2年 経営コンサルティング事業「家業塾」を本格始動
差別化戦略・溢れるアイデア・忖度ない指摘で当たり前に業績UP

現在

「食の6次産業化プロデューサー」水産分野で全国1人…レベル5認定
名実ともに6次産業化の第一人者に認定される
水産庁漁政部「復興水産販売回復アドバイザー」ほか行政肩書多数w
企業・自治体をコンサル支援
家と子孫を幸せに導く考え方を学ぶ「大人の本気(マジ)塾」企画中

9 24 18:00～20:00

講師プロフィール

す ず き ひ ろ き

鈴木 裕己 氏

㈱プロ・スパー 代表取締役

｢結果を出す｣ことにこだわりまくる
業種不問の経営塾

「家業塾」塾長

世に溢れる情報は･･･ 4年で10倍量に膨れ上がり、時代の変化のスピードは数十年前の4倍に加速。

そしてコロナが拍車をかけた「時代の大変革」

あなたの会社とあなた自身の考え方はちゃんとアップデートできていますか?

あなたの家業をどう変化させればいいのか？ させないとヤバイことになるのか？

家業を持っている人も、継ごうとしている人も、起業して創ろうとしている人も

全ての家業経営者と意思ある人に送る… 正しくあなたらしく「儲けるための考え方」講座

儲かる家 業
経営に大切な

考え方

蒲郡発!! 全国から注目される異色の起業家
「徹底した差別化戦略」で我が道を突っ走って…儲けまくり！

仕入先や販売先もWIN-WIN-WIN！そして…取引地域までも盛り上げてきた

そんな男が分かりやすく話します



蒲郡商工会議所 蒲郡商工会議所産業力向上支援事業 オープンイノベーション推進事業

「いまさら、俺は変われないよ」と思っちゃうガムシャラに家業を守ってきたあなたも

「目からウロコ」の仕事にやりかた、いまどきの考え方で残る人生が変わるかも…

胸を張って息子さんに継がせてやれる「しっかりした家業」に変化できるかも…

「僕はちゃんとやれてるよ」というしっかり経営者のあなたも

漏れが無く対応できているか…そっと確かめるつもりでも

そんなすごいやつが蒲郡にいるっていうなら俺が品定めしてやろう…の親分目線でもｗ

聞きに来て…誰にも損はさせません
素直な気持ちで吸収すれば…「時代に合った経営の考え方」に必ずや刺激を受けるハズです

IT導入
どの程度やるべきなの？

販売体制
営業マン…ホントに必要？

商品開発
差別化できなきゃ選ばれない

価格戦略
恥ずべき売り方「安売」に未来無し

企業規模と雇用
デカさが足かせになるかも…

社会貢献
企業イメージが業績を大きく左右する時代

上記を踏まえ「何を目指せばいいのか…」の答えのひとつを提言します
↑この情報だけで数千万円以上の利益に繋げられる人もいると思いますよ

講演の話題をちょっと出し


